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iirkiye'nin 6nde gelen ticaret merkezleri arasinda yer

alan Perpa, yillik 6 milyar dolarlik ticaret hacmiyle yurt

genelindeki 30 kentten daha fazla katma deger tiretiyor.

Perpa'y1 sadece satis ve pazarlamaya dayali bir merkez
olarak gérmenin yanlis bir algiy1 beraberinde getirdigine dikkat
ceken Perpa yénetimi, bugiin itibartyla iSO 500'de bélgeden 10
markanin yer aldig1 bilgisini veriyor. Yarattig1 katma deger ve
istihdam nedeniyle istanbul'un ekonomisine kayda deger oranda
destek verdikleri goriisiinde birlesen ticaret merkezi yonetimi,
yerel yonetimin bolgeye ilgisiz kalmasini ise elestiriyor. Otopark
sorunu nedeniyle merkeze gelen miisterilerini agirlamakta zorlanan
firmalar, istanbul Sanayi Odas1 yonetiminin de bélgeye ilgisiz
kalmasini anlayamadiklarini dile getiriyor. Perpa'nin bilinirligini
artirip, is diinyasinin boélgeye sahip ¢ikmasi 6nerisinde bulunan
ticaret merkezi yonetimi, yerel yénetimin de daha nitelikli bir Perpa
icin tasin altina elini koymasi 6nerisinde bulunuyor.

Anadolunun yam sira Istanbul’un
6nemli sanayi merkezlerinde yer alan
fabrikalarin ofislerinin de bulundugu
Perpa, bugiin itibariyla 650 bin metre-
karelik alan tizerindeki, 4 bin 500 dik-
kaniyla faaliyet gosteriyor. Yaklagik 25
bin kiginin istihdam edildigi merkez-
de, bircok marka hem {iretici hem de
tedarikei konumunda bulunuyor. Per-
pa Ticaret Merkezi'nde halihazirda ay-
dinlatma, elektrik taahhiit ve kablo sek-
torleri bagsta olmak tizere birgok alan-
dan firmayarastlamak miimkiin. Ayrica
Tirkiye’de kamera sistemlerinin yiiz-
de 90’11k boliimiiniin dagitimi da Per-
pa’danyapiliyor.

Yonetimin tek elde

toplanmasi isteniyor

ISO 500’de yer alan firma sayisini or-
ta vadede artirmak isteyen Perpa’da A
ve Bblok yoneticileri, bir¢ok yatirimei-
nin merkezde yer edinmesini saglaya-
cak faaliyetlerde bulunuyor. Merkezin
bilinirligini artirmak i¢in Istanbul’daki
odalarin destegini bekleyen Perpa y6-
netimi, bu sayede 6nemli markalarin
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Perpa’y1 tercih edebilecegi goriistinde
birlesiyor. Perpa’y1 gelecege daha giiclii
bir gekilde tasiyip, yaratilan katma de-
gerin artirilmasi i¢in proaktif politika-
lara ihtiya¢ duyuldugu tespitini yapan
firma sahipleri, ticaret merkezindeki
¢ok basli yapinin etkin bir hizmet yap1-
sinin kurulmasini engelledigi yorumu-
nuyapiyor.

Hatirlanacagi lizere, A ve B blok sek-
linde yonetilen Perpa’da bir¢ok firma
sahibi yonetimin tek elde toplanmasini
talep ediyor. Boylece yonetimsel anlam-
da iki bagliligin getirmis oldugu olum-
suzluklarin ortadan kalkmasi ve tek
sesli bir temsilin Perpa’nin cazibesini
aritacag1 goriisii 6ne ¢ikiyor.

3 bin arachik otopark

ziyaretciye yetmiyor

Bununla beraber, Perpa’da faaliyet gos-
teren bircok firma, taban fiyat uygula-
malari ile ilgili dlizenleme talep ediyor.
Ozellikle fiyatlari tabanin da altina cek-
mek isteyen ve bu noktada kar marjim
da gozden ¢ikaran bazi firmalar, hak-
s1z rekabetin artmasina neden oluyor.

naen ilgl bekleyer
Perpaya sanip Clkimasini istiyor
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Bu sorunun ivedilikle ¢6ziime kavugtu-
rulmasini talep eden firmalar, Perpa’da
herkesin gelir gider dengesine gore belli
bir aralikta taban fiyatlarla ilgili dizen-
lemeyapilmasini 6neriyor.

Giinde 40ila 50 bin arasindaziyaretci
alan Perpa, AVM’lerin yakaladig: raka-
mi1 ise birkag¢ ayda yakaliyor. Perpanin
butarzbir potansiyele sahip olmasi bir-
cok markanin diikkan agma konusunda
‘Neden Perpa? sorusunun da cevabini-
teliginde. Ayrical6bin aracin giris ¢cikig
yaptig1 ticaret merkezinde, hem kapal
hem de agik otopark olarak 3bin araclik
bir potansiyel s6z konusu. Dolayisiyla
Perpa’yagelenmiisterilerzamanzaman
araclarimipark edecekyerbulamiyor.

Ote yandan, altyap: konusunda faali-
yetlerin devam ettigi merkezde 1s1tma
projesi ile ilgili ¢caligmalar bitti. Solar
enerjiprojesi, izolasyon projesi, saglikli
denetim plani, gcevreyollaridiizenleme-
si, veri glivenligi altyapisi ile su aritma
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Vatan Kablo, 100
milyon dolarhik
ihracat hedefliyor

Erenler Grup, nitelikli
proje ve katma degerli
uiriinlere odaklandi

{rmalar, is

projesigibionemliprojelerin hayatage-
cirilmesihedeflenen merkezde bukonu
ile ilgili yetkili mercilerden de destek
bekleniyor.

Perpa’nin globaldekikatma degerinin
artmasiicin merkezde faaliyet g6steren
bircok firma ve yonetici devletten tes-
vik bekliyor. Perpa olarak Istanbul Ti-
caret Odas1na ve Jigli Belediyesi'ne ai-
dat ve vergilerle beraber ciddi rakamlar
O0dediklerini belirten Perpa yoneticile-
ri ise meveut kurumlarin ilgisizligi ne-
deniyle hantal bir yapida ilerlemek zo-
rundakalmalarini elegtiriyor. Perpanin
marka degerini artirmak isteyen mer-
kezyonetimi, yurtdiginda datanitim fa-
aliyetleri yliriitiiyor. Son olarak B blok
yonetimi, Polonya ve cevre iilkelerle
kurdugu temaslarla dikkat ¢ekti. Yapi-
lan caligmalarin uzun vadede devamet-
mesi beklenirken, kurulacak olan bag-
lantilarla Perpa’nin ticari hacminin de
artmasibekleniyor.
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TURKIYE’NIN EN BUYUK TICARET VE YASAM
MERKEZI..
PERPA

Tiirkiye’nin metropolii Istanbul’un en 6nemli noktalarindan birinde yer alan, konumu, biiytikliigi, barindirdig: insan sayisi ve sosyal sorumluluk projeleriyle global
diinya ticaretiyle biitiinlegsen monoblok dev bir yapidir.

Persembe Pazari olarak bilinen bolge turizme kazandirilmak amaciyla bosaltilarak, o bolgede bulunan esnaf ve tliccarin sorunlarina ¢éziim bulmak ve ekonomik
potansiyeli yiiksek, sosyal bir merkezde toplamak amaciyla yapimina baglanan Perpa, 1989 yilinda Istanbul’ un ve Tiirkiye’ nin en biiyiik ve 6nde gelen is ve aligveris
merkezlerinden biri olarak ziyaretcilerine kapilarini agcmigtir.

108.526 metrekare arsa iizerinde, yaklagik 45.000 metrekare tizerinde kurulmug 14 kattan ve toplamda 660.000 metrekare kapali alandan olusan Perpa Ticaret
Merkezi; A ve B Blok olmak tizere 2 boliime ayrilmis ve ayni yapi icerisinde iki ayri yonetim tarafindan yonetilmektedir. Otoparklar, giivenlik, park ve bahcelerin bakim
ve diizenlenmesi gibi ortak alanlarin yonetim, sevk ve idaresinden sorumlu bir Ust Kurul Miidirligia bulunmaktadar.

Glintimiiz diinyasinda ticari iligkilerde yaganan hizli degisim ve teknolojik gelismeler kargisinda firmalarin ayakta kalabilmesi, degisime uyum saglama yetenegi ile
urin ve hizmetlerin gelistirilmesi, miigterinin iirtin ve hizmete erisiminin kolaylastirilmasi ve bu gekilde fark yaratarak rekabet giiciiniin arttirilmasiyla yakindan
ilgilidir. Bununla baglantili olarak Perpa, diger aligveris merkezleri ve is merkezleri arasindan kendine has 6zellikleriyle siyrilmaktadair.

KULLANIM KAPASITESI %90...

Perpa Ticaret Merkezi ortalama 50 ilin ticaret kapasitesine sahip olup Istanbul’da 6denen vergi tutarinin bityiik bir kismina karsilik gelmektedir. Toplam 4655 is yerini
icinde barindiran Perpa’ da, tiim bu is yerlerinde 25.000 civarinda personel caligsmaktadir. Merkez ofisleri Perpa’ da bulunan, faaliyette bulunduklar: sektorde 6ncti
cok sayida firma, Anadolu'nun cesitli yerlerinde actiklari subeler ile ¢cok say1da kisiye istihdam saglamaktadir. Atatiirk Havalimani'na 20 dakika, Bogazici Kopriisiine
10 dakika, Sisli ve Taksim’e 10’ar dakikalik ulasim mesafesindedir. Metro ve metrobiisle ulagim kolayliginin yaninda, 3500 ara¢ kapasiteli otopark alanlarinda
araba ve motosikletler icin de yer bulmak miimkiindiir.

Giin icerisinde ziyaretciler ile birlikte Perpa’ nin niifusu 75 / 80.000 kisiye ulagmaktadir ve her giin yaklasik 13.000 aragc giris-¢ikis yapmaktadir. PERPA igerisindeki
46 km. yaya yolu ve cevresindeki 38 km. araba yolu ile Ortadogu ve Balkanlarin en biliyiik monoblok ticaret merkezidir. 1.2.3. katlarin yarisinda kapali otopark, 4. 7. ve
10. katlarda yiikleme bogaltma alanlar1 bulunmasi Perpa sakinlerinin ticari faaliyetlerini kolaylagtirmaktadar.

4655 IS YERI, GUNDE 75.000’IN UZERINDE ZIYARETCI.

Sanayi Ve Ticaret Bakanlig: Il Mudiirliigii, Tarim Il Midirligi, Elektrik Mithendisleri Odasi, Makine Mithendisleri Odasz, Ticaret Sicil Memurlugu, noter ve bankalar
gibi kamu kurum ve kuruluslarinin da Perpa’ da faaliyet gosteriyor olmasi, hem Perpa sakinlerinin ticari hayatini kolaylagtirmakta, hem de ziyaretciler i¢in avantaj
saglamaktadair.

Perpa bilinyesinde elektrik-elektronik, otomasyon, endiistriyel malzemeler, aydinlatma, hirdavat, glivenlik ve koruma malzemeleri gibi bircok sektorde hizmet veren,
alaninda 6ncii firmalarin merkezleri ve subeleri yer almaktadir. Bu gesitlilik ziyaret¢ilere piyasa aragtirmasi yapma imkani verirken, her biitce ve zevke uygun lirtinii
sunarak, aradiklar: tirtinti bulmalarinda da kolaylik saglamaktadar.

Perpa diine kadar sorunlariyla giindemde iken bugiin sorunlarina buldugu kalici ¢éziimleri, yarattig1 degerlerle sosyal hayatta ve ticaret hayatinda adeta bir cazibe
merkezi haline gelmistir.

Son yillarda yapilan yatirimlarla; Perpa, sakinlerine ve ziyaret¢ilerine konforlu ve giivenli bir alan saglanmaktadir. Dogaya saygili ve ekonomik siirdiiriilebilirligi 6ne
cikaran, sosyal yasama katkida bulunan bir ticaret merkezi olmay1 amaclamaktadir.

Perpa, 30 yila yakin ge¢cmisi ve devam etmekte olan yenilenme siireciyle modernizmin, kalitenin, giivenin ve bagarinin birlestigi, sosyal hayatin ve ticaret diinyasinin
en bliylik hizmet markasi haline gelecektir.

‘\ o A
e a ra rs a n ¢Ozenler, baglayanlar, duyuranlar,

savunanlar, bilenler, bildirenler,
okutanlar, 6gretenler, 6lgenler,
bicenler, denetleyenler,

, pazarlayanlar, aydinlatanlar,
hesaplayanlar, 6renler, tasiyanlar,
B { koruyanlar, glizellestirenler,
. tasarlayanlar, Uretenler...
"“-\\ Kisacas! hepsi burada.

' (0212) 222 81 43/ 3 Hat @: (0212) 222 81 46 P E R PA
= ablok@perpa.com K facebook.com/perpacom
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cirolarimi yiizde 65 artirdiklarini kaydeden Vatan Kablo Pazarlama
ve Marka Miidiirii Ali Tiimkaya, halen doért kitada 80 tilkeye

ihracat yaptiklarini, 2018 sonunda ise bu rakami 100’e ¢cikarmak
istediklerini s6yledi. Tiimkaya, 100 milyon dolarlik ihracat
hedefiyle beraber genisleyecek olan pazar portfoyiiniin beraberinde
ek istihdami da getirecegine dikkat cekti.

Kablo tureticileri arasinda Turqua-
lity programina kabul edilen ilk girket
olduklarini animsatan Ali Timkaya,
“2023 i¢in 6n goriilen 500 milyar dolar-
lik ihracat hedefine ulagmak i¢in bu tarz
programlar 6nemli, 6zel sektor-kamu ig-
birligi ile ihracatta belirlenen hedefle-
rin gerceklesecegini diigliniiyorum” de-
di. Enerjide iletiminde verimliligin sag-
lanmasi icin ilk etapta hava hatlarinin
yeraltinaalinmasi gerektiginiifade eden
Tiumkaya, “Kabloyu yer altina aldiginiz
zaman yilda ylizde 10’luk bir kazanim
elde etmek miimkiin. Bu rakama tiiketi-
len enerji ile kiyasladiginiz zaman orta-
ya kayda deger bir veri ¢ikiyor” diye ko-
nugtu.

“Siiper iletken ile daha fazla
elektrik akimi tasinabilecek”
Yer alt1 kablolarinda iletimi Avrupa
standartlarimi tizerine ¢ikarmak icin
Ar-Ge calismalarina énem verdikleri-
ni anlatan Ali Tiimkaya, “Su anda kablo
uzerinde ‘stiper iletken’ dedigimiz ba-
kirile takviye malzemelerin karigimi so-
nucunda bir madde iizerinde ¢aligiyo-
ruz. Bu siiper iletken kablo ile daha fazla
elektrik akimim tagima imkanimiz ola-
cak” dedi. Tiimkaya, Ar-Ge caligmalar:
kapsaminda tiriin gesitliligini artirmak
icin yiiksek, orta ve algak gerilim kablo-
lar1 ile ilgili caligmalarin devam ettigini
soyledi.

Ote yandan, insan yogunlugunun faz-

la oldugu alanlarda kablolarin tutusma-
s1 sonucu zehirli gazin ortaya ¢iktigini
anlatan Ali Tiimkaya, $0yle devam et-
ti: “Hatirlarsaniz bundan beg y1l 6nce
Bursa’da, bir devlet hastanesinde ¢ikan
yanginda, kablolarin yanmasiyla zehirli
gazin ortaya ¢ikmasi sonucunda yogun
bakim tinitesinde bulunan 12 kisi haya-
tim1 kaybetmisti. Biz de 6zellikle yangin
cikmasi sonucunda zehirli gaz salimim
onlemek i¢in yeni projeler gelistirerek,
bu riskleri sifirlamak adina testler ya-
piyoruz.”

Ar-Ge merkezlerinde alaninda uzman
miihendislerle ‘Halogen Free’ 6zellik-
li kablolarin geligtirilmesi ile ilgili faa-

Aydinlatma Zamant!

www.alkanaydinlatma.com

atan Kapblo: 100 ulkede 100
mMilyon dolar iInraces

ablo sektoriine kiiresel 6lcekte hizmet veren Vatan
Kablo, ihracatta vites biiyiittii. 2017°de 53 milyon dolarlik
ihracat yapan firma, bu y1lin sonunda ise s6z konusu
rakamui yaklasik iki kat artirmak istiyor. 2017 yilinda

liyetlerin devam ettigini aciklayan Ali
Timkaya, “Su anda Halogen Free kab-
lolarla zehirli gaz saliminin 6niine gege-
biliyorsunuz ancak bu yeterli degil. Bu
standartlar Avrupa’da ¢ok daha yiiksek
seviyelerde. Firma olarak Avrupa stan-
dartlarinin datizerine ¢ikacak izolasyon
malzemesi yapmay1 hedefliyoruz” agik-
lamasiniyapta.

Zayif akim ve fiber optik
kablolara 10 milyon dolar
Vatan Kablo’nun enerji sektoriindeki
yeni gelismeleri de yakindan takip ede-
rek, lirlin gamina yeni alanlarin iletken-
lerini de ekledigine atifta bulunan Ali
Tiimkaya, bu anlayis dogrultusunda gii-
nesenerjisantrallerineiligkin solar kab-
lo yatirimi yaptiklarini duyurdu. Tim-
kaya,”Solarkabloyatiriminibuyiliginde
devreye alacagiz” diye konustu.
Bakiriletkenlikablolarinyanisiraalii-
minyum iletkenlikablo tesisleriile piya-
saya katma degeri yiiksek tiriinler sun-
duklarini ifade eden Ali Tiimkaya, zayif
akim ve fiber optik kablolarla ilgili fizi-

Light+Building 2018 Messe Frankfurt /18-23 Mart 2018
Tirkmenistan Tirk fhrac Uriinleri Askabat / 21-23 Subat 2018

t hedetliyor

bilite ¢aligmalarinin devam ettigini bil-
dirdi. Zay1f akim ve fiber optik kablolar-
lailgili yatirim faaliyetlerine bir y1l i¢in-
de baglamay: planladiklarini séyleyen
Tiumkaya, bu alandaki yatirimin yakla-
s1k 10 milyon dolar: bulacagini kaydet-
ti. Yiiksek kablo gerilim tesislerinde ise
yillik 400 kilovolt kablo iirettikleri bilgi-
siniveren Tiimkaya, mevcuttesisin ylik-
sek teknoloji agisindan kiireselde ti¢tlin-
cii Tirkiye’de ise birinci sirada yer aldi-
ginikaydetti.

Sektoriin sorunlari noktasinda da
degerlendirmelerde bulunan Ali Tim-
kaya, piyasa denetiminden uzak lirtin-
lerde bakir kalitesinin diigiik olmasini
elestirdi. Tiimkaya, konuya iligkin sun-
lar1 kaydetti: “Ozellikle bakirin kalitesiz
olmasi enerjinin dogru taginamamasi-
na neden olurken ayrica can ve mal ka-
yiplarina da yol agabiliyor. Bakirin ka-
litesi ve saflig1 enerjini kars: tarafa da-
ha saglik taginmasini ve kablonun uzun
omiirli olmasini saghyor. Firma ve ta-
dirkcilerin bu konuya hassasiyetle yak-
lagmalari gerekiyor.”

AMPER

444 87 83

“RFID
teknolojisiile
stok sayimminda
avantajlar
sunuyoruz”

Hazir giyimden mobilya sektoriine ka-
darpekcokalandakullanilabilecek Rad-
yo Frekansi ile Tanimlama (RFID) tek-
nolojisi, stok sayimlarinda maliyet ve
zaman yOoniinden kayda deger avantaj-
lar saghyor. Radyo frekansi kullanarak
nesneleri otomatik olarak tanimaya ya-
rayan RFID teknolojisinin Almanya ve
Japonyagibigeligsmigiilkelerde kullanil-
digini belirten Radid Rfid Bilgi Teknolo-
jileri Genel Miidiirti Zafer Ozben, “Rad-
yo frekansl etiketlerin tiretimi maliyet-
li bir siirecti. Cin’in pazara girmesiyle
bu etiketlerin fiyatlar1 diigmeye baglad1”
dedi. Karekod ve barkod okumalari ile
stok sayimlarinda RFID sisteminin yay-
gin olarak kullanildigini anlatan Ozben,
firma olarak gelistirdikleri RFID mo-
bil uygulama cihazinin biitiin stok prog-
ramlarinda kullanilabildigini kaydetti.
Ozben, “Tiirkiye’de bu galigmay1 bagaril
olarak gerceklestiren ilk firmayiz. Ciha-
zin kullaniminda hazir giyim ve gézlik
sektoriineyoneldik” seklinde konugtu.
Gelistirdikleri RF Prisma’nin iki met-
re uzaklikta yer alan biitiin lirtinlerde,
dakikada 600 adet sayim yaptigini an-
latan Ozben, “Geligtirdigimiz cihaz ay-
rica mobil uygulamals, yapilan iglemleri
telefonunuzdan da takip edebiliyorsu-
nuz” dedi. Cihazin geligtirilmesi ile ilgili
Ar-Gesiirecininbirbugukyil stirdiigiint
belirten Ozben, ilk etapta 200 magazaya
ulagmakistedikleriniifade etti.

1968 'den Bugtine, 50 Ulkeye ihracatimizla

“TURKIYE” ue BiigiigoRuR..

e YILDIRIMDAN KORUNMA & TOPRAKLAMA SISTEMLERI
e ELEKTRIKSEL GUVENLIK & iZOLASYON SiSTEMLERI

e ASIRI GERILIM KORUMA SISTEMLERI
e TERMOKAYNAK SISTEMLERI

e UCAK IKAZ SISTEMLERI

www.amper.com.tr | info@amper.com.tr
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ydinlatma sektoriinde faaliyet gésteren EAE Aydinlatma, bugiine kadar satisini yaptigi
armatiirlerle 1.5 Keban Baraji degerinde elektrik tasarrufu sagladi. Satisini gerceklestirdikleri
aydinlatma armatiirleri iizerine yaptiklar1 hesaplamada elde edilen tasarrufa iligkin bilgiler
veren EAE Aydinlatma Satis Mithendisi Fuat Ardic, “2007-2008 yillarindan baslayarak
yaptigimiz hesaplamada 1.5 Keban Baraji'nin iiretecegi elektrigi biz bosa cikardik. Enerjide disa bagimh
bir tilke olarak kaynaklarin verimli kullanilmasina katki verdik. Firma olarak verimliligi esas alan
uriinlerle istikrali biiyiimemizi siirdiirmek istiyoruz” dedi.

EAE Gruba bagh bes firma ile faaliyet
gosterdiklerini anlatan Fuat Ardig, ay-
dinlatma grubundaki sirketlerinin son
10 yilda 9 kat biiytidiigiine dikkat ¢ek-
ti. Aydinlatma tarafindaki girketlerinin
2007’yi 7 milyon dolarlik ciro ile kaptti-
gin1 hatirlatan Ardig, “2017 yilinda ise
sadece aydinlatma ciromuz 60 milyon
dolar1 buldu. S6z konusu artigta piyasa-
nin gidigatini dogru okumamizin 6nem-
li etkisivar. Bunailave grup sirketimizin
cirosuise 500 milyon dolar1 gérdii” dedi.

ihracat gelirini bu yil icinde

25 milyon dolara cikaracak

EAE Aydinlatma’nin 2017 yilindaki ci-
rosunun 15 milyon dolarlik kismini ih-
racattan kargiladig bilgisini veren Fu-
at Ardig, bu yil ise s6z konusu rakami 25
milyon dolara ¢ikaracaklarin acikladi.
Ardig, “Toplamda ise 80 milyon dolar-
ik bir ciroya ulagmay1 planliyoruz” di-
ye konustu. Bugiin itibariyla 110 tilkeye
ihracat yaptiklarinin altini ¢izen Ardig,
inovatif iiriinlerle yeni pazarlara acila-
caklarin bildirdi.

Ote yandan, Kocaeli Dilovasrnda, 55
milyon dolarlik yatirimla bu yil faaliyete
aldiklarifabrikaile beraberiiretim kapa-
sitelerini dorde katladiklarini kaydeden
Fuat Ardig, “Yeni fabrikamizda toplam-
da 12 adet liretim bandz yer alacak. Su
andadokuztanesinin kurulumu tamam-
landive caligiyor. Kalan {igiintin kurulu-
mu ise yakin zamanda tamamlanacak”
dedi. EAE Aydinlatmamin halen 500 ki-
siyi istihdam ettigini dile getiren Ardag,
EAE Grup biinyesinde ise 2 bin 200 kigi-

nin cahigtigini bildirdi.

Cironun yiizde 10°'u Ar-Ge

faaliyetlerine ayriliyor

Dikey yonlii bliylimelerde Ar-Ge yati-
rimlarinin énemine dikkat ¢ceken Fuat
Ardig, “Oncekiyillarda fazla sayida tiriin
yatirimi yapiyorduk. Buna bagli olarak
Ar-Ge’ye ayrilan pay daha fazlaydi. An-
cak su an i¢in ciromuzun ylizde 10’luk
boliimiinii Ar-Ge caligmalarina ayiriyo-
ruz” dedi. Her hafta sirket yoneticileri
ve Ar-Ge departmaniile rutin olarak Ar-
Ge toplantilar1 yaptiklarina igaret eden
Ardig, “Yakin zamanda ti¢ yeni tirtiniin
prototipini gordiik. Bunlarlailgili karar-
lar alinip, yatirimlarabaglandi” seklinde
konugtu.

2018 icin ‘insan odakl aydinlanma’
konusunda Ar-Ge ¢aligmas1 yaptikla-
rini ifade eden Fuat Ardig, “Su anda bu
caligma ile ilgili bir laboratuvar kurduk.
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Ofisortaminda¢aligan insanlarinaydin-
latmada 151k ve renk degisimlerine kar-
s1verdikleri tepkileri gézlemliyoruz. Bu
insanlar, glines 15181 almayan bir ortam-
da calisiyor. Dolayisiyla burada ¢aligan
insanlarin sabah 8'den aksam 6’ya kadar
viicut tepkimelerinde meydana gelen
degisimleri 6l¢iliyoruz” dedi. Yaptiklar:
calismanin New York’ta faaliyet goste-
ren Aydinlatma Merkezi Yoneticileri ile
yiruttiiklerini anlatan Ardig, caligma-
nin sonunda insan sagligina faydali ino-
vatif aydinlatma sistemlerini piyasaya
stirmeyihedefledikleriniifade etti.

“LED aydinlatmalar kendini

lasa siirede amorti ediyor”

LED aydinlatmanin sektor ve kullanici-
lar arasindaki 6nemihakkinda dadeger-
lendirmelerde bulunan Fuat Ardig, 6n-
celikle bir sehir hastanesiingasinda flo-
resan yerine LED aydinlatmanin tercih

Sarajl kadar
ruiu gerceklestirdl
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edilmesinin maliyette ilk bagta ytlizde
20°1ik bir artiga neden oldugunu vurgu-
ladi. Ardi¢, LED aydinlatmalarin tercih
edilmesi ile mevcut yatirimin kendisini
tigayicindekarsiladigini séyledi.
Ozellikle kamu ihalelerinde yiikle-
nici firmalarin maliyette avantaj sag-
lamak adina florasani tercih etmesini
elestiren Fuat Ardig, “Yiiklenici firma
sadece bina ingasini tamamliyor ancak
enerji maliyeti ile ilgili bir ylikimliligi
yok. Ozellikle devletin ihale siireclerin-
de yiiklenici firmalarla ilgili bir yonet-
melik degisikligi yapmasi ya da florsan
ile LED aydinlatma arasindaki fark fir-
maya riicu ederek, bu anlamda tasarru-
fa yonelmesi gerekir” 6nerisinde bulun-
du. Bununla beraber bazi hastanelerde
trijenerasyon tesislerinin kurulmasi ile
tasarruf edilen enerjinin digariya sati-
labildigini anlatan Ardi¢, “Hastanelerin
enerji tiiketiminde aydinlatma 6n plan-
dayeraliyor. Sizin trijenerasyon tesisin-
de iirettiginiz enerjiyi digariya satabil-
meniz i¢in aydinlatma armatiirlerinin
kullandig1 enerjinin azalmasi6nem tagi-

Amac Elektrik
depo yatirimi
ile stok hacmini
yukseltecek

Enerji kablolarindan yildirimdan ko-
runma sistemlerine, aydinlatma tirtin-
lerinden galt malzemelerine kadar her
tiirlii elektrik malzemesinin satigini ya-
pan Amag Elektrik, depo yatirimi yapa-
rak stok hacmini artiracak. Firma ola-
rak 2008 y1linda kurulduklarini belirten
Amac Elektrik Genel Miidiirii Yasin Yas-
s1, her yil istikrarl bir gekilde biiytime
kaydettiklerini soyledi. Toplamda 500
metrekarelik alanda faaliyetlerine de-
vam ettiklerini ifade eden Yassi, “Bu yil
icerisinde miigterilerden gelen talepleri
daha iyi kargilamak i¢in bir depo yatiri-
miyapacagiz. Boylece stok hacmimizide
genisleterek, piyasada tedarikei olarak
bilinirligimizi artirmay1 hedefliyoruz”
dedi. 2017°de ytizde 25’1lik biliylime ger-
ceklestirdiklerini anlatan Yass1, mevcut
bliylimenin personel ve satigkadrosu an-
lamindakendilerine yansidigini bildirdi.

Cok sayida markanin satigin gercek-
lestirdiklerinin altini ¢izen Yassi, “Zayif
akim kablolari ile ilgili yeni bir bayilik
anlagmasi imzaladik. Butarz anlagmala-
r1yayginlagtirarak, hem piyasaya katma
degeri yliksek tirtinlerin satigini gergek-
lestirecegiz hem de ciromuzu artiraca-
g12” dedi. Uriinlerinin biiyiik bliimiiniin
halogen free kablolardan olustugunu
kaydeden Yassi, “Bu alanda devletin ge-
tirdigi yonetmelikle halogen free kablo-
larayonelik talepler artti. Budurum ciro-
muzun da yukari yonlii olmasinda etkili

or” ifadelerini kullanda.

oldu” ifadelerini kaydetti.

Habib Makine, 2018de satislari
yuzde 15 art1rmay1 hedefliyor

Manyetik matkap ve kaynak agz1
acmamakinesikonusundaglobal
pazarin 6nde gelen markalarinin
distribiitorliigiinti yapan Habib
Makine, bu y1l satiglarini ytizde
15artirmay: planliyor. Habib Ma-
kine Genel Miidiirii Rafael Ha-
bib, son dénemde Yavuz Sultan
Selim Koprist, U'(;iincﬁ Havali-
manive Osmangazi Képriisii gibi
6nemli projelerin celik ingaatin-
da kullanilan kaynak agz1 agma
islemlerinde rol aldiklarini sdy-
ledi. S6z konusu iglerde verdik-
leri tedarik hizmetinin piyasada
giiclii referanslar elde etmeleri-
nin 6niinii agtigina dikkat ceken
Habib, “Bu durum hem ichem de
dis pazarda ivme yakalamamiz
sagladi. Dolayisiyla bu yil satig-
lardayiizde 15°lik artig 6ngoriiyo-
ruz” dedi.

“Dogru analiz, isi getirir”

Faliyetlerine 1980 yilinda bagla-
yan Habib Makine’ninilkyillarda
el aletlerinin tedarigi ve satigini
yaptigimi anlatan Rafael Habib,
“Daha sonra otomotiv konusun-
dave gelik konstriiksiyonileilgili
gelismeleri yakindan takip ede-
rek, bu alanda faaliyetlere bagla-
dik. Bugiin itibariyla Almanya,
Italya, ABD ve Ingiltere’den fir-
malarin distribitorligii ile gligli
blrportfoye sahibiz” dedi.

Ote yandan, sac levha ve celik
borularakaynak agz agmakonu-
sunda ihtisaslagtiklarina dikkat
ceken Rafael Habib, “Ozellikle bu
islemkopriiingaatlari, gelik yapi-
lar, enerjisantralleri,boruhatlar:
gibi projelerde 6nem arz ediyor.
Bu islem yapilmadig1 zaman ya-
pilan kaynak tutmadan kendini
birakiyor. Bu alanda Tirkiye'de
bir pazar var bu konuda gereken
ihtiyaclara cevap veriyoruz” sek-
linde konusgtu.

2017°de mevcut seviyeleri-
ni koruduklarini belirten Riifael
Habib, arz-talep dengesizligi ve
kur artisindan kaynaklanan ne-

denlerden dolay1 hacimsel an-
lamda artig yakalayamadiklari-
ni1 bildirdi. Arz-talep noktasinda
yasanan dengesizligin piyasa ih-
tiya¢larini dogru okunamadigin-
dan kaynaklandigini 6ne siiren
Habib, “Herkes kendi ihtisasi ol-
dugu alanda faaliyet gostermeli.
Oyoéndepiyasadayer almali. Aksi
halde arzfazlasinedeniyle firma-
lar karhiliklarinmi kaybedip, biiyti-

p

E'E..N ER o

yecek imkanlara ulagamiyor” yo-
rumunuyapti.

“KGF uygulamasi bu yil

icinde de devam etmeli”

Ote yandan, piyasaya hareket ka-
zandiran uygulamalarin 6nemi-
ne dikkat ceken Rafael Habib,
2017 yilinda reel sektoriin elini
rahatlatmakicin hayatagecirilen
218 milyar liralik Kredi Granati
Fonu (KGF) desteginin piyasay1
olumlu yonde etkiledigini anim-
satt1. Habib, bu uygulama iglev-
sellikkazandirmak adina KGF’de
tegvikyelpazesinin genisletilme-
si onerisinde bulundu. KGF’'den
Habib Makine’nin de yararlan-
digin1 s6zlerine ekleyen Habib,
“Mevcut uygulamanin devam
etmesi hem ithalatci hem de ih-
racat¢iya olumlu etki eder. Dola-
yisiyla KGF uygulamasi sektor-
lerin etkinligini artirmasi icin
devam etmeli. Bu tarz uygula-
malara firmalarin nefes almasini
saghyor” seklinde goriig bildirdi.
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renler Grup, nitelikl
Oje ve katma degerli

LUrunlere odaklanda

atma degerli iiriinlerle kar marjim ytikseltmeyi hedefleyen Erenler Kablo, yeni donemde
urin gesitliligini artirmaya odaklandi. Firma olarak 1996'dan beri her tiirlii kablonun stok
ve teminini sagladiklarini anlatan Erenler Kablo Genel Miidiirii Baki Yildizaydin, ayrica
Denizli'de faaliyeti durmus bir fabrikay satin alarak, Ebion markasi ile 2012 yilindan beri

tiretim yaptiklarini s6yledi. Grup olarak; Avrupa, Ortadogu, Giiney Amerika ve Afrika bolgelerine
ihracat yaptiklarini kaydeden Yildizaydin, “Uriin ¢esitliligine bagl olarak pazar hacmimizin de
genisleyecegini 6ngoriiyoruz” dedi.

Lojistik ve depolama tesislerinde, kab-
lo stoklamadan kesime kadar miisteri-
lerinden gelen talepleri karsiladikla-
rini anlatan Yildizaydin, depolama fa-
aliyetlerinin Istanbul Ikitelli'de 5 bin
metrekarelik alanda yapildigini soyle-
di. 0.6/1kV’den 35kV’ye kadar her tiir-
1i enerji kablosunu gerek bakir gerekse
aliiminyum olarak miisterilerine sun-
duklarinmi kaydeden Yildizaydin, “Eren-
ler Kablo olarak yurticive yurtdigiproje-
lerden gelen talepler dogrultusunda, bii-
tiin zay1f akim ve endiistriyel kablolarla
ilgili talepleri karsilayabiliyoruz” dedi.
Tirkiye’deki ¢cok sayida projede elektrik
sartnamelerinin degigsmesiyle kullanimi
zorunluhale gelen nhxmh, n2xh, n2xh ve
n2xrh fe 180 gibi tiriinlerle 0.6/1kV nyy
ve celik zirhl kablolar: stoklarinda bu-
lundurduklarini ifade eden Yildizaydin,
“Ayricaendiistriyel tesislerde kullanilan
data, otomasyon ve sistem kablolar1 da
Erenler Kablo’nun agirlikli iiriin ve stok
grubudur” seklinde konustu.

Ebion Kablo, Katar Doha

metrosunun siparislerini aldi

Baki Yildizaydin, sektére Erenler Kab-
lo adiyla giris yaptiklarin dile getirerek,
“Erenler Kablo'nun ticari tecriibesi ile
Denizli'de faaliyette olmayan bir fabri-
kay1 satin aldik ve Ebion markasiileiire-
time bagladik” ifadesini kaydetti. Fabri-

kalarinin 18 bin metrekarelik alan tize-
rinde yer aldigini anlatan Yildizaydin, 8
bin 500 metrekarelik kapali alanda fa-
aliyetlerinin stirdiigiinii soyledi. Mev-
cut tesisi blinyelerine dahil etmeleri ile
birlikte Ebion markasi olarak ihracata
bagladiklarina dikkat ceken Yildizaydin,
“Fabrikamizyaklagik 20 milyon dolarlik
yatirim hacmi ile kuruldu. Uretim ve ih-
racatla ilgili caligmalarimiza, faaliyete
aldigimiz fabrikamizla devam ediyoruz”
dedi. Bagta Avrupa iilkeleri olmak iizere
50 tilkeye ihracat yaptiklarina deginen
Yildizaydin, Ortadogu pazarinda aktif
olmak icin Korfez iilkeleri ile gériisme-
lerinin devam ettigini kaydetti. Katar’da
Dohametrosunun altyapisi ile ilgili kab-
lo siparisi aldiklarim bildiren Yildizay-
din, Avrupa’da ise Malta’nin altyapisina
iligkin ¢aligmalar: grup olarak bagaril
bir sekilde tamamladiklarini bildirdi.

Proje bazh nitelikli iiriinlerle

global oyuncu olmak istiyor

Nitelikli projeler ve katma degeri tire-
timle kir marjini yiikseltmeyi hedefle-
diklerinin altini ¢izen Yildizaydin, Du-
bai’de bir petrokimya firmasi i¢in 70
derece sicakliga ve kemirgenlere kars:
dayanabilecek kablo yaptiklarini, Rus-
ya’da sektoriinde 6ncii bir dogalgaz fir-
masina ise -40 dereceye kadar dayana-
bilen 6zel kablolar tirettiklerini sdyledi.

Ayrica Cekya'da, kiiresel marka olan bir
otomasyon ve salt firmasinin kurulumu-
nuyaptig cimento fabrikasii¢cin manye-
tik alanlardan etkilenmeyen 6zel zirhla
kablolar yaptiklarini dile getiren Yildi-
zaydin, tilkelerin ve kullanicilarin istek-
lerine uygunkablolarin dizayn ve tiretim
siirecineiligkin caligmalarin devam etti-
gini, boylece piyasabilinirliklerini de ar-
tiracaklarinivurguladi.

Toplu yagam alanlarinda, kablo yan-
mas1 sonucunda ortaya ¢ikan zehirli gaz
salimimini énlemek i¢in halogen free
6zellikli kablolarin 6n plana ¢iktigini be-
lirten Yildizaydin, “Alev altinda 180 da-

kikaya kadar dayanabilen kablolarla il-
gilitiretim siire¢lerini geligtiriyoruz. Biz
PVC iiriinlerden ¢ikarak, katma degeri
yiiksek ve alev altinda bile enerji ileti-
mi yapan kablolar iiretmeye bagladik”
seklinde konustu. Ebion olarak lirettik-
leri izoleli, halojensiz ve alev iletmeyen
kablolarin kisa devre sicakliginin mak-
simum 250 derece oldugunu aktaran Yil-
dizaydin; okullar, oteller, tiineller, yiik-
sek binalar, enerji santralleri, bilgi iglem
merkezleri ve is yogunlugunun fazla ol-
dugu sahalardabu kablolarin kullanildi-
gin1 ve 90 dereceye kadar ¢alisma kapa-
sitesine sahip olduklarinivurguladi.

Cironun yiizde 45'i
ihracattan elde edildi
Thracattan elde edilen ciro payini artir-
mak istediklerini anlatan Yildizaydin,
2017’yi grup olarak 200 milyon lira ci-
ro ile kapattiklarini s6yledi. Bu rakamin
110 milyon liralik kisminin Ebion’dan
geldigini anlatan Yildizaydin, “Ayrica
toplam cironun 90 milyon lirasi da ih-
racattan elde edildi” gseklinde konustu.
Yildizaydin, Ebion markasi ile faaliyete
gectiktenkisabir stire sonra2015y1ilinda
IS0 ilk 500’de, 2016°da ise ikinci 500'de
yeraldiklarimi bildirdi.

Sektorel dis ticaret agiginda enerji-
ninbirincisiradayeraldi§inaisareteden
Yildizaydin, “Enerjide digariya bagimlh

bir konumdayiz, ancak yapilacak tasar-
ruflabunu minimum seviyelere indirme
sansimiz var. Kablo hatlarim yerin alti-
na aldiginiz zaman, yiizde 10 dolayinda
enerjitasarrufuelde ediyorsunuz” dedi.
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O-PAK, viiksek
kalifikasyonlu
uriinlerle
biiyiiyecek

Ingaat, maden ve demir-celik sektorle-
ri bagta olmak iizere makine iireticileri-
ne sizdirmazlik hizmeti veren O-PAK,
2017°de cirosunu bir 6nceki yila gore
yiizde 7 artirdi. 1993 yilinda sektorde fa-
aliyet gostermeyebagladiklarinibelirten
O-PAK Genel Miidiirti Arden Arevyan,
kalifikasyonuyiiksek iiriinlerle biiytime-
yedevam etmekistediklerini sdyledi.

Firma olarak, sizdirmazlhik ve bakim
gerektirmeyen burc¢lar konusunda glo-
balin 6nde gelen markalarinin distribii-
torligini yaptiklarini ifade eden Arev-
yan, burclar konusunda ise sektoriinde
oncii Cin mengeili bir firma ile caligtik-
larini vurguladi. Arden Arevyan, dina-
mik sizdirmazlik konusuna ek olarak
statik s1izdirmazlik konusunu da faaliyet
alanlarinadahil ettiklerini dile getirerek,
“Geldigimiz noktada, faaliyetlerimizde
s1zdirmazlik ve yataklama yari yariya bir
konumda” diye konugtu.

Sizdirmazlik olarak sanayinin fark-
1 kollarina hizmet verdiklerini anlatan
Arevyan, “Ozetle; is ve ingaat makinele-
ri, demir-celik ve maden sektorii makine
iireticilerini sayabiliriz. Kendinden yag-
lamali burglar konusunda ise potansiyel
pazarimizi otomotiv ana ve yan sanayi
olugturuyor” dedi.

Ortadogu ve Uzakdogu’ya ihracat yap-
tiklarini dile getiren Arden Arevyan, Av-
rupa’da ise Yunanistan’a ihracat yaptik-
larimi bildirdi. Arevyan, ihracati artir-
mak yoniinde ¢aligmalar yaptiklarini da
sozlerine ekledi.

UYU
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Monoblok Beton Trafo Koskleri
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Kuvvetli ve Zayif Akim Enerji Kablolar
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Alkan Aydinlatima, Lr,
yalrmmi 1Cin 3 milyor

liralik llave kaynak ayirdi

okak, yol ve ic aydinlatma sistemleri basta olmak iizere aydinlatma sektériine hizmet veren
Alkan Aydinlatma, yeni dénemde mevcut iiriin gamini ikiye katlamay1 hedefliyor. Alkan
Aydinlatma Yonetim Kurulu Bagskani Hasan Alkan, yarim asirlik sektor tecriibelerini katma
degerli iiriin gruplariyla birlestirmek istediklerinin altini ¢izdi. 2017°de LED sistemlerle ilgili

yatirnmlarinin 6énemli bir kismini tamamladiklarini aciklayan Alkan, “S6z konusu dénemde yaklasik
10 milyon dolarlik bir yatirim yaptik. Bu y1l 3 milyon liralik ilave yatirnmla LED sistemler noktasindaki

yatirmimizi tamamlayacagiz” dedi.

LED yatiriminin tamamlanmasiyla kat-
madegerliiiriin grubundagenisbir port-
foye sahip olacaklarina isaret eden Ha-
san Alkan, yatirimin ardindan halen 140
olan {iriin kaleminin 250’ye ¢ikacagin
duyurdu. Yeni donemde dekoratif tiriin
gruplarinin portféylerindeki agirliginin
artacagina dikkat ceken Alkan, Ar-Ge
birimlerinin bagarili ¢caligmalar: saye-
sinde lirtin gamlarinin genigledigini dile
getirdi. Bugiin itibariyla tiretimin yiiz-
de 90’11 LED kismina kaydirdiklarini
ve halen 250 kisilik bir ekiple yol devam
ettiklerini bildiren Alkan, yen {irtinlerle
ihracat gelirlerinde de ivmelenme 6n-
gordiiklerine degindi.

Ciroyu yiizde 40 artirds

LED aydinlatma sistemlerinin konvan-
siyonel tirlinlere gore ylizde 65’e kadar
tasarruf saglamasi nedeniyle piyasa-
dantalep gordiigii tespitini yapan Hasan
Alkan, “Artik birgok kurumda LED sis-
temlere kayma var. Buglin itibariyla ay-
dinlatma sektoriindeki LED hareketine
ayak uyduramayan kurumlarin piyasada
tutunmasi imkansizbirhal ald1” diye ko-
nustu. Ote yandan, 2017 yilinda cironun
yiizde 40’1n1 ihracattan kargiladiklarini
kaydeden Alkan, s6z konusu donemde
ylzde 30 biiytidiiklerini agikladi. Alkan,
benzer bir biliyiimeyi yeni yatirimlarla
tekrarlamak istediklerini vurguladi.

Metal Muhafazali

Alkan Aydinlatma’nin faaliyetlerini
20 bini kapali toplamda 79 bin metre-
karelik bir alanda stirdiirdiigii bilgisini
veren Hasan Alkan, genel kaliteyi daima
gozeten bir anlayisla tiretim yaptiklari-
naisaretetti. LED irlinlerleilgili tiretim
slirecinde ¢aligsanlarin sahaya girmeden
once statik elektrik ve toz gibi dig unsur-
lardan izole edildigini ifade eden Alkan,
“Calisanlarin dig etkenlerden izole edil-
mesi LED’li irtinlerin daha uzun 6miir-
1l olmasini sagliyor. Bu alanda faaliyete
alacagimiz‘iyonodast’ileilgili yatirimizi
kisa zamanda tamamlayacagiz” diye ko-
nustu. Ayrica, yeni pazarlar olugturmak
i¢cin baz1 tilkelerin yerel bazda diizenle-
dikleri fuarlara da katilim sagladiklarini

ModuUler OG HuUcreler
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anlatan Alkan, “Thracatta, Arap tilkeleri,
Afrika bolgesi ve Tiirk cumhuriyetleri
one cikiyor. Yeni donemde Almanya’da-
ki fuara katilarak, Avrupa pazarina acil-
makistiyoruz” diye konugtu.

“Gelisen teknoloji sayesinde

rekabetci fiyatlar olusuyor”

LED sektoriiniin mevcut durumunailig-
kin goriiglerini de paylagan Hasan Al-
kan, s6z konusu trtinlerin florasanlara
goremaliyetacisindanbirazdahapahal
oldugunu ancak yiizde 65’i bulan tasar-
ruforanlari sayesinde aradaki agigin bir
anlam ifade etmedigini vurguladi. LED
sistemlerinde geligen teknolojinin yam
sira yayginlagan liretim sayesinde son

ti¢gyildayiizde 25’lik ucuzlamanin goriil-
digiine dikkat ceken Alkan, fiyatlardaki
diisiisiin kalite anlaminda degil tekno-
lojinin gelismesine paralel olarak {irii-
niin yayginlik kazanmasi anlaminda et-
ki gosterdigini animsatti. Piyasada LED
kullaniminin yayginlagmasinin aydin-
latmada daha az enerji tiiketimin anla-
mina geldigini séyleyen Alkan, bu du-
rumun enerji ithalatim1 kismak igin bir
firsatl olarak goriilmesi gerektigini 6ne
stirdd.

“Rekabet standartlasacak”

Son olarak LED aydinlatma sistemle-
rindetitregsim sorunu olmadigri¢cinhem
tasarruf hem de kullanim émrii agisin-
dan avantaj sagladig1 yoniinde goriis
bildiren Hasan Alkan, orta vadede ye-
ni teknolojilerin ve Endiistri 4.0 ile ilgi-
li faaliyetlerinde aydinlatma sektoriinii
dogrudan etkileyecegi 6ngoriisiinde bu-
lundu. Ayrica, 2017’nin Temmuz ayin-
da Tiirk Standartlar: Enstitisti (TSE)
tarafindan cikarilan yonetmelik geregi
kalitesiz lirtinlerin piyasaya sunulama-
yacaginin teblig edilmesinin piyasada
olumlu bir hava estirdigini sézlerine ek-
leyen Alkan, “Bu sayede sektorde belirli
bir standart yakalanacagi kanaatinde-
yim. Yapilan diizenleme ayni1 zamanda
ticari rekabetin de standartlagmasina
katki saglayacak” dedi.
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ibar Elektrik, AG pano
projelerinde viizde 20’lik
bilyiime hedefliyor

Algak gerilim (AG) panolarina yone-
lik iiretim ve montajlama yapan ibar
Elektrik, yeni proje alanlari ile cirosu-
nu ve kar marjini ylikseltmeyi hedefli-
yor. 2008°den beri sektorde faaliyet gos-
terdiklerini belirten firma ortaklarin-
dan Ergin Arinalp, endiistriyel projelere
agirlik verdiklerini soyledi. Aksaray’da
150 bin metrekarelik bir fabrikanin pa-
no altyapisi ile ilgili caligmalar: yaptik-
larini anlatan Arinalp, “Ayrica gerek pa-
no gerekse busbar alaninda rayl sistem
projelerine odaklandik. Rayli sistemler,
suandagelisen pazarlar arasindayerali-
yor” dedi.

Topkap1’da faaliyet gosteren fabrika-
larinda, AG panolarin liretimine yone-
lik hizmetler verdiklerinin altinm ¢izen
Arinalp, “Ibar Elektrik olarak yaptigimiz
islerde ABB'nin pano ve salt iirlinleri-
ni kullaniyoruz. Genelde calistiimiz ve
tedarik sagladigimiz miigteriler elekt-
rik miiteahhitleri” ifadelerini kaydetti.
Yurtdisi temaslar1 sonucunda bazi mar-
kalarin distribiitorliiklerini yaptiklarini
kaydeden Arinalp, “Alcak gerilim bus-
bar konularinda Italyan DKC firmasi-
nin, OG Busbar konusunda Isvigre’den
BKS firmasinin distribiitorliiklerini ya-
piyoruz. Rekabet eksikligi bulunan AG
busbar sistemleri konusunda etkinligi-
mizi artirmay planliyoruz. ABB firma-
sinin yetkili AG pano partneriolarak her
tlirliipano gesitlerini kapsayan iiriin yel-
pazesiyle hizmetveriyoruz” seklinde ko-
nugtu. Firma olarak imalat ile beraber
toplamda 25 kisiye istihdam sagladikla-
rini dile getiren Arinalp, sayinin meveut
yatirimlarlaberaber artacagini kaydetti.

Bu yil yiizde 20 biiyiime bekliyor

2017 yilinin 2016’ya gore kendileri agi-
sindan zorlu bir y11 oldugunu ifade eden
Arinalp, bu yila ise iyi bir baglangi¢ yap-
tiklarini, yakaladiklar: ivmenin devam
etmesine paralel olarak yil sonundayiiz-
de 20’lik bir biiylime 6ngoérdiiklerini bil-
dirdi. Ozellikle is degistirme formatinda
yaptiklar: degisimin biiylimelerinde et-

kili olacagini vurgulayan Arinalp, “Ni-
telikli binalar ve endiistriyel alanda ig
yapmaya caligiyoruz. Nitelikli endiistri-
yelprojelerinkérhilik anlamindabize da-
hafazla getirisi olacagini diigliniiyorum.
Yenilenebilir enerji alaninda ise solar
enerjiye yonelik caligmalarimiz var” de-
di. Uretim anlamindasu ankikapasitele-
rinin iki katina kadar siparisi kargilaya-
bileceklerini anlatan Arinalp, “Birbirin-
denfarkl1100°’den fazla projede imzamiz
bulunuyor” seklinde konugtu.

Firma olarak ihracat faaliyetlerine
agirlik vermeyi hedeflediklerinibelirten
Arinalp, “Kazakistan ve Tiirkmenistan
bagta olmak tizere Tiirk cumhuriyetle-
rine ihracat yaptik. Thracatimizin ciro-
dakipayiiseyilagore farklilik gésteriyor.
2016°da ihracatimizin cirodakipay1 yiiz-
de 30 iken, 2017°de bu rakam yiizde 10’a
kadar diistii. Bunda etkili olan unsur ise
mevcut tilkelerdeki enerji fiyatlarindaki
diisiisler” diye konugtu.

~IV Kablo satislarnmdaki

[Nracat payt

N1 %0 ve

clkarma hedefinde

ablo alaninda iiretim ve satis faaliyetleri gésteren 2M Kablo, bugiin itibariyla satislarinin
yiizde 45°'ini olusturan ihracat payini bu y1l yiizde 50'ye ¢ikarmay1 hedefliyor. 2M Kablo
Yurtici Satis ve Pazarlama Miidiirii ilker Isgér, iiretimlerine ii¢ marka altinda devam
ettiklerini belirterek, “Zayif akim ve enerji kablosu iiretimlerimizi 2MKAB, yangina dayanikl

tiriinlerimizi FIREKAB, ses ve goriintii kablolarimizi LOOKAB markasi altinda iiretiyoruz” dedi.
Uriinlerinin bircok sektorde kullanildigini kaydeden Isgér, iiretimlerine Istanbul Silivri'de bulunan
tesislerinde, 210 personelle devam ettiklerini séyledi.

Elektrik alaninda Tiirkiye’nin jeopolitik
yonden 6nemli bir tiretim tissii oldugu-
nu ifade eden Iggor, kablo alaninda bir-
¢ok markanin teknolojik agidan kendini
gelistirdigini ve bu kapsamda piyasaya
katma degeri yliksek iirtinler sundugu-
nu anlatt1. Stirdiiriilebilir geligsim ve ciro
artigini destekleyebilmek adina Ar-Ge
ve markalagmaya yatirim yaptiklarinin
altin ¢izen Isgor, “2M Kablo olarak, Ar-
Ge merkezine sahip Tirkiye'nin ilk yerli
kablo iireticisiyiz. Ar-Ge’ye sektor orta-
lamasinin lizerinde bir pay ayiriyoruz.
Halihazirda 10’un tlizerinde Ar-Ge pro-
jesini yiiriitiiyoruz” dedi. Is modellerini
hedef sektorlere gore revize etmelerinin
bagarili bir y1l gecirmelerinde etkili ol-
dugunu anlatan Isgér, meveut degisimi
son ¢eyrekte 6ngorerek ilerleme kaydet-
tiklerinivurguladi.

UOriin cesitliligiyle pazar

payini artirmayi hedefliyor

Ihracatta agresif bir yayilim politika-
s1 izlediklerini belirten i§g6r, 60 tilke-
ye ihracat yaptiklarini soyledi. Yurtdi-
s1ihracat faaliyetlerinin agirlikli olarak
Avrupa pazarinda devam ettigini anla-
tan iggijr, “Orta-Bat1 Avrupa, Almanya,
Fransave Ingiltereilkiiciilke. Buiilkeler
lriin kalitesi ve standartlar: anlaminda
oldukcaseciciler” ifadesini kullandi. Ay-
rica Ortadogu, Afrika ve Uzakdogu cog-

rafyasinda da satiglarini istikrarli bir ge-
kilde artirdiklarim aktaran Isgor, “Uriin
gamimizdaki cesitliligi artirarak, mev-
cut pazarlardaki etkinligimizi artiraca-
g1z” dedi. Uretimde ana hedeflerinden
birinin, bitis kablo ithalatini azaltmak
oldugunu kaydeden iggér, “Her yil mua-
dili Tiirkiye’de dahakaliteli olarak iireti-
lebilen 800 milyon dolar degerindekablo
ithalatiyapiliyor. Ozellikle i¢pazardaih-
tiyag olan bu tirtinlerin yerel iireticiler-
denteminikonusundakaydadeger ¢alis-
malarimiz var” seklinde konustu. Tek-
nolojik diizey anlaminda her sene 2 bini
agkinyeni{iriiniin tasariminidevreye al-

Ozgur Zaman, web tizerinde personel
izleme ve puantaj sistemini gelistirdi

Kontrol sistemleri alaninda hiz-
metveren Ozgiir Zaman, web tize-
rinden takip edilebilen puantajve
kontrol sistemi gelistirdi. S6z ko-
nusu yazilim ile firma sahibinin,
caliganlarin vardiya durumunu
evinde veya tatil sirasinda kont-
rol edebildigini belirten Ozgiir
Zaman Yonetim Kurulu Bagkani
Mustafa Kahveci, “Ayrica binasi-
ni1ve personelini de kontrol etme
imkanina sahip. Miisteri bu siire-
ci ister kendi sunuculari tizerin-
denkontrol edebilir, isterse bizim
sunucularimizdan faydalanabi-
lir” dedi. Ar-Ge konusunda tek-
noparklardan yararlandiklarini
belirten Kahveci, Gebze Teknik
Universitesi Teknoparkrnda bu-
lunan ofislerinde Ar-Ge ¢aligma-
larimi stirdiirdiiklerini syledi.
Ana faaliyetlerinin ‘time at-
tendance’, ‘access management’
ve ‘security control’ alanlarinda
devam ettigini bildiren Kahve-
ci, sektorlerinde 6ncii 250 mar-
kaya hizmet verdiklerini séyledi.
Tlk distribiitérliik anlagmasini ig-
cikartbasma saatleri konusunda
Taiwan mengeili JM firmasi ile
imzaladiklarini ifade eden Kah-
veci, yakaladiklari1 ivmeye bagh
olarak distribiitorliik anlagmala-
rin1 yayginlagtirdiklarini soyle-
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di. Kahveci, “Yar1 mamul olarak
ithalatim yaptigimiz tiriinleri ni-
haihale getirerek, sonkullaniciya
ulagtiriyoruz. Bu kapsamda per-
sonel devam kontrol sistemleri
konusunda biitiin firmalara hiz-
met verebiliyoruz” diye konustu.
Bordroya esas olan bilgilerin he-
saplanmasinda, personel devam
kontrol sistemlerinin 6nem ka-
zandigini anlatan Kahveci, “Fir-
manin kir marjinda ve uretim
siirecinde bir diisiis yagandiysa,
bunun ne kadarlik kisminin per-
sonelden kaynaklandig: gibi so-
rulara yonelik firmaya bir rapor-
lamasunabiliyoruz” dedi.

Cironun %25'ini, access kontrol
sistemleri olusturuyor
AXkillibinalardakikontrol sistem-
lerine iligkin de bilgi veren Kah-
veci, “Akilli binalarda girig-cikis-
lara dair sistemle binalara kim-
lerin girig yapmasi gerektigi, ne
kadar stire bina icerisinde kaldi-
g1ile ilgili stirecleri gozlemleme
imkanina sahipsiniz” dedi. Akil-
1 binalarin yayginlagmasi ile ac-
cess kontrol sistemlerine yone-
lik taleplerin artigini ifade eden
Kahveci, cirolarinin yiizde 25°1ik
kisminin access kontrol sistem-
lerinden elde edildigini kaydetti.
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Access kontrol sistemleri konu-
sunda biometrik tanimadan ses-
le tanimaya kadar bircok alanda
hizmet verdiklerini dile getiren
Kahveci, miisteri talepleri dog-
rultusunda faaliyetlerini ¢esit-
lendireceklerini sdyledi.

Doviz kurundaki dalgalanma-
lardan dolay1 2017 yilinda firma
olarakkar marjlarinin digtiiglini
vurgulayan Kahveci, yurtdiginda
partnerlik anlagmasi yaptiklar:
firmalarin kendileriyle nakit ¢a-
ligmaya bagladigini, bundan do-
lay1is hacminin azaldigini aktar-
di. Kredilendirmesiireglerine ye-
niden kavusmalar: durumunda,
cirolarimin {i¢ katina kadar c¢ika-
cagini 6ngordiiklerini kaydeden
Kahveci, bankalarin uyguladigi
yiiksek faiz oranlarinin da kendi-
lerini olumsuz yonde etkiledigini
anlatt1. Kahveci, bu alanda KO-
Bl'lere orta 6lcekli firma tesvigi
verilmesigerektiginiifade etti.

Thracatta daha ¢ok Tiirk cum-
huriyetlerinde faaliyet goster-
diklerine dikkat ¢eken Kahve-
ci, Ortadogu’da da faaliyetleri-
nin oldugunu, ancak boélgedeki
kriz ortaminin cirolarini olum-
suz yonde etkiledigini vurguladai.
Kahveci, ihracatlarinin cirodaki
paymin ylizde 10’a kadar diistii-
gilintli soyledi.
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diklarini anlatan iggér, Ar-Gefaaliyetle-
rinin bu alanda tetikleyici bir rol {istlen-
diginiifade etti.

Istenen iiriin ve hizmetlere ulagmanin
artik daha kolay oldugunu kaydeden i§-
gor, e-ticaret alaninda da satis yapmaya
bagladiklarim séyledi. Bu alanda kablo
tireticisi olarak bir ilki gerceklestirdik-
lerine deginen Isgor, “E-ticaret sitemizi
yurtdisi kanallara da acgtik. Yerel miis-
terilerimizin yaninda 6zellikle yurtdi-
51 miisterilerimizden tahminlerimizin
Otesinde geri doniigler ve talepler aliyo-
ruz” seklinde konugtu.

Son yillarda ingaat sektorii ve ingaat
ile dogrudan baglantili sektorlerin yiik-
sekriskicerdiginivekablosektoriiolarak
bu durumdan etkilendikleriniifade eden
i§g6r, “Risk analizi yapabiliyor olmak ve
finansal giderleri kontrol altinda tutabil-
mek son zamanlarda olduk¢a 6nem ka-
zandi. Artik glicliibir sezgiye sahip olmak
yetmiyor, detayli istihbarat ¢caligmalar:
yapmalk, riski azaltan, hatta ortadan kal-
diran araglar: kullanabilmek gerekiyor”
ifadelerinikaydetti. Diger sektorlerde ol-
dugu gibi elektrik sektoriinde de diigiik
kaliteli lirtinlerin piyasada yer aldigini
anlatan Tsgor, “Standart dig1 iiretimi ve
kullanimini engelleyecek kontrol ve ka-
bul mekanizmalarinin yetersizligi orta-
da.Bualandayetkililer gereklicaligmala-
riyapmal1” seklinde konustu.
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urkiye kablo sektoriiniin ilk koaksiyel kablo iireticisi konumunda

bulunan ve bugiin itibariyla zayif akim kablolar1 iireten Oren Kablo,

iiriin gamini yeni yatirimlarla genisletiyor. Oren Kablo Ticaret Miidiirii

Serdar Baykal, 2017 yilinda 2 milyon euro’luk yatirim bedeliyle devreye =
aldiklar cat 7 kablo yatirimaiile is hacimlerinde kayda deger artis yakaladiklarini =
aciklada. Uriin gruplarm gelistirirken, uzmanhiklarim da pekistirdiklerine dikkat
ceken Baykal, “Bu durum gelirlerimize de olumlu yansiyor. Yeni dénemde
sundugumuz iiriin ve hizmetleri potansiyel miisterilerimiz acisindan daha
goriniir hale getirerek, miisteri memnuniyetinde de citay: yiikseltmek

istiyoruz” dedi.

Oren Kablo’nun 2017 yilinda yeniden
yapilanma siirecine girdiginin altini ¢i-
zen Serdar Baykal, kurumsallagma ya-
tirimlari ile stirdiiriilebilir bliytimeyi
esas alan bir yap1 kurduklarini agikladi.
Baykal, “Kurumsallagma hamlemizin
ardindan modern, yenilikei, dinamik
ve geng bir kadro olusturduk. Kurdugu-
muz bu yapi sayesinde yeni donemde ig
hacmimizde sigrama 6ngoriiyoruz” di-
ye konugtu. Firmanin tirtin gam hak-
kinda da bilgiler veren Baykal; bugiin
itibariyla koaksiyel, kontrol-kumanda,
bilgi iletigim, kapal1 devre kamera sis-
tem (cctv), yangin alarm, dahili telefon,
bus, enerji, 6zel /bilesik ve helojen free
flame retardant/yangina dayaniklh kab-
lolarayonelik liretim yaptiklarini iletti.

“Yangimna dayamikh kablo

grubu, ihracatta éne cilayor”

Son déonemde piyasada yangina daya-
nikl1 kablo talebinin arttigina dikkat
ceken Serdar Baykal, bu alandaki iiriin
gruplarina yogun talebin geldigini vur-
guladi. S6z konusu kablolarin alevi ge-
ciktirme, alevi yaymama, {i¢ saatlik ya-
tay alev testi, alev altinda mekanik dar-
be testi, alev altinda su piiskiirtme testi,
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duman yogunlugu testi, korosiv gaz tes-
ti ve diger tim elektriksel ve fiziksel
testlerden gecirildigi bilgisini veren
Baykal, “Bu {iriin grubu yangin sirasin-
da fonksiyonunu siirdiirme 6zelligiyle
6ne cikiyor” seklinde konustu.

Uretimin %40 ihrac ediliyor

Oren Kablo’nun Istanbul Silivri‘de, 9
bin metrekarelik kapali alanda, 114 ca-
ligani ile tiretim yaptig1 bilgisini veren
Serdar Baykal, merkez satig1 miidiirlii-
glinlin ise Perpa’da yer aldigini bildir-
di. Firma olarak miisteri iligkileri ko-
nusunda Izmir, Ankara ve Adana olmak
lizere dort lokasyonda hizmet verdik-
lerini anlatan Baykal, yeni yatirimlar-
la organizasyonlar: genigletmek iste-
dikleriniacikladi. Halihazirdatiretimin
yiizde 40’1n1 ihracata kanalize ettikle-
rini kaydeden Baykal, Avrupa tilkele-
rinin ihracatlarindan hatiri sayilir bir
pay aldiginidile getirdi. Baykal, “Alman-
va, Angola, Azerbaycan, Birlegik Arap
Emirlikleri, Belcika, Bulgaristan, Kon-
go, Danimarka, Etiyopya, Fransa, Ga-
bon, Irak, Ingiltere, iran, Ispanya, Israil,
isve(;, isvigre, italya, Kamerun, Katar,
Kazakistan, KKTC, Makedonya, Malta,

yon
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Misir, Norveg, Pakistan, Paraguay, Po-
lonya, Sirbistan, Singapur, Slovakya, Si-
li, Tunusve U'rdﬁnbaghca ihracatyapti-
gimiziilkeler arasindayer aliyor” dedi.

'Qatar civil defence’
biriminden onay aldi
Firmalarinin tiretim kalitesi noktasin-
da ulagti81 yetkinligi Katar’da iistlen-
dikleri projeler ilizerinden degerlen-
diren Serdar Baykal, 6ncelikle prestiji
yiiksek projelerde kullanilan kablolarin
hem cevre hem de insan sagligina du-
yarli olmas1 gerektigine dikkat cek-
ti. Baykal, Katar’daki hacimli projeler-
de cevre ve insan saglig1 gibi unsurlara
dikkat edildigini ve bu kapsamda ‘Qatar
civil defence’ biriminden onay alinma-
s1gerektigini ifade etti. Oren Kablo’nun
‘Qatar civil defence’ biriminden onay
alarak, bu bolgede faaliyet gosterdigine
isaret eden Baykal, listlendikleri pro-
jeler itibariyla bolgenin 6ncii firmalar:
arasindayer aldiklarinivurguladi.
Oteyandan devam eden projelere ilig-
kin bilgi veren Serdar Baykal, “Firma-
miz, kisa adi CRM olan ‘Miisteri ilig-
kileri Yonetimi Modeli’ konusunda da
calisma baglattl. Burada, miisteri algi-

lamalari, beklentilerive gelen dontisleri
6l¢meyiplanliyoruz. Alacagimiz dontis-
ler neticesinde rakiplerimiz ve girketi-
mizin kiyaslanmasi ile ilgili caligmalar
yapacagiz. Bu anlamda miisterilerimi-
zin dontiislerine her zamankinden daha
fazla ihtiya¢ duyuyoruz” degerlendir-
mesiniyapti.

“Denetimler yetersiz"

Tiirkiye’de kablo sektoriine iligkin stan-
dartlar ve denetleme noktasinda agik-
larin bulundugunu belirterek, sekto-
riin 6ne ¢ikan sorunlarihakkinda da go-
riig bildiren Serdar Baykal, teklif edilen
kablo yapisi ile tiretilen kablo yapisinin
ortiismemesi gibi sorunlarla karsilag-
tiklarini ve bu konu ile ilgili denetleme
mekanizmalarinin zayif kaldigini vur-
guladi. Sektorde standartlarin belirlen-
mesi konusunda sadece iirtiniin sertif-
kalandirilmasi ile siirecin bitmedigini
ifade eden Baykal, “Denetleme meka-
nizmasi ve bunun sonucunda yapti-
rimlar son derece 6nemli. Proje firma-
larinin kalite bilinci, irtinlerin TSE ve
TSEK Belgeli olmasi ile sinirl kaliyor
ve bundan 6teye gidemiyor” yorumu-
nuyapti.

“Yakin zamanda, kisa adi CRM olan
‘Miisteri iligkileri Yonetimi Modeli’
konusunda da calisma baslatti.
Burada, miisteri algilamalari,
beklentileri ve gelen déniisleri
olcmeyi planhyoruz.”

Biiyiik Elektrik, Afrika ve Tiirk
cumhuriyetlerine acilmak istiyor

Ortave alcak gerilim malzemele-
ri lizerine satis ve pazarlama ya-
pan Biiylik Elektrik, kisa vadede
ihracatini artirmayi hedefliyor.
i1k etapta Afrika ve Tiirk cum-
huriyetlerine odaklandiklarina
dikkat ¢eken firma ortaklarin-
dan Yiiksel Tiirkoglu, “Halihazir-
da ihracatini yaptigimiz tiriinler
var ancak etkinligimizi artirmak
istiyoruz. Satig kadrosu ve ekibi-
mizi de o yonde gelistirdik” dedi.
Thracatinyanisira Tiirkiye’de bu-
lunmayan ve katma degeri yiik-
sek olan tiriinleri Tirkiye’ye ge-
tirmeyi planladiklarini anlatan
Tiirkoglu, bu sayede i¢ pazardaki
etkinlikleriniartiracaklarinin al-
tinigizdi.

Biyilik Elektrik olarak 2004
yilinda kurulduklarini ve faali-
yetlerine Marmara Bolgesi’'nde
devam ettiklerini belirten Tiir-
koglu, bugiin itibariyla 800 met-
rekarelik alanda, 12 kisiyi istih-
dam ettiklerini kaydetti. Y1l ice-
risinde kadroyu artiracaklarini
vurgulayan Tirkoglu, orta vade-
de Anadolu’ya acilmak istedik-
lerini dile getirerek, “Ulke gene-
linde hizmet verebilmeniz i¢in
cesitli bolgelerde lojistik tissii-
niiziin olmas1 gerekiyor. Gerek-
li altyap1 yatirimlarini tamamla-
diktan sonrabukonuileilgiliaci-
Iim giindemimizde var” seklinde
konustu. 36 kV’lik iirtin gaminin,
toplam satig icerisindeki orani-
nin yiizde 70 oldugunu anlatan
Tirkoglu, “Trafo, hiicre ve bunun
yan malzemeleri de bizim satigi-
n1 yaptigimiz tiriinler icerisinde.
Ayrica kablo kalemindeki talep-
lerin ise bliylik béliimiine cevap
verebiliyoruz. Zayif akim kablo-
larla ilgili caligmalar: blinyemi-
ze yakin zamanda dahil ettik. Ote
yandan ABB Elektrik firmasi ile
yapmis oldugumuzbayilik anlag-
masiile algak gerilim salt pazari-

nadagirdik”ifadelerini kaydetti.

GES projeleri ile bilyiidii

Hem ciroda hem de karlilik an-
laminda 2017 yilin1 verimli ge-
cirdiklerine deginen Tiirkoglu,
“Yiizde 30°1uk bir biiyiime ger-
ceklestirdik. Bu biiylime per-

sonel sayisina da yansidi” de-
di. Yakin gelecekte biitiin orga-
nizasyonlarini tek bir merkezde
toplamayi planladiklarini anla-
tan Tiirkoglu, “Konjonktiir cer-
cevesinde kisa vadede depo ve
merkez ofisimizin de icerisin-
de yer alacag bir depo yatirimi
planhyoruz. Hedefimiz toplam-
da4bin metrekarelik bir alani fa-
aliyete almak” seklinde konus-
tu. Yiiksel Tiirkoglu, 2017 yilinda
GES projelerine agirlik verildigi-
ni dile getirerek, “2017°deki yati-
rimlardan biz de payimiz aldik.
Bu alandaki yatirimlar netice-
sinde yenilenebilir enerji, ciro-
muzun ve satiglarimizin ytizde
25’lik boliimiini olusturdu” ifa-
desinde bulundu. Halogen free
ozellikli kablolarin piyasada yay-
gin olarak kullanildigini aktaran
Tirkoglu, katma degeri yliksek
kablolarla ilgili iiretim ¢aligma-
larinin devam ettigini ve yakin
zamanda piyasaya sunulacagini
soyledi. Trkiye’de kablo ile ilgili
bir degisimin s6z konusu oldugu-
na dikkat ceken Yiiksel Tiirkog-
lu, “Ozellikle halogen free kablo-
lardan CPR teknolojsine ge¢ildi.
Buiiriinler 6niimiizdekigiinlerde

i piyasadacoktalep gorecek” gorii-
. slniikaydetti.

KGF tegviklerinin piyasaya

: kayda deger bir hareketlilik ge-

tirdigine dikkat ceken Tiirkog-

lu, “Mevcut uygulama firmala-

ra borg¢larini uzun vadeye yayma

- imkan1 sagladi. Ayrica 2017°de

kargiliks1z cek oranindaki diisii-
stin de KGF’den kaynaklandigini
diistinliyoruz” dedi. Yatirimlari-
n1 kendi 6z kaynaklari ile yaptik-
larimi ifade eden Tiirkoglu, “Fir-
ma olarak biz KGF’den yararlan-
madik, boyle bir kaynaga ihtiyac
duymadik” derken, sektérdeyerli

. Urtnlere iligkin tegviklerin arti-

& rilmasigerektiine vurguyapti.
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Uzay Makine, personel egitim ve
yazillim yatirimlarina odaklandi

Pnomatik ekipmanlarinin lireti-
mini ve tedarigini gerceklestiren
Uzay Makine, personel egitimive
yazilim altyapisina yonelik yati-
rimlara agirlik verdi. Firma per-
soneline, teknik nitelik ve prob-
lem ¢6zlimii bagta olmak {izere,
kendilerinin katma degerini yiik-
seltecek alanlarda egitim verdik-
lerini belirten Uzay Makine Ge-
nel Miidiirii Nurhan Elbe, egiti-
min temmuz ayina kadar devam
edecegini soyledi. Yazilim ala-
nindaki yatirimlarla miisteri-
lerden gelen talepleri daha hiz-
1 kargilamak istediklerini ifade
eden Elbe, “Teknolojiye ayak uy-
durmak zorundasiniz, sistemler
ve konjonktiir her giin degisiyor”
dedi.

Firmaolarak, 1978 yilinda hid-
rolik ve pnomatik devre eleman-
larinin temini ve sistem tasari-
mi1 konusunda hizmet vermeye
basladiklarinianlatan Elbe, miig-
terilerden gelen talepler dogrul-
tusunda tliretim faaliyetlerine
de bagladiklarim ifade etti. Uzay
Makine blinyesinde imalata hiz
vermek icin yedi yil 6nce ‘Elbe’
adinda yeni bir firma kurdukla-
rini anlatan Nurhan Elbe, bu fir-
mayla yatirimlarini liretim kis-
minaodakladiklarini séyledi.

“iran pazarindan umutluyuz”

2017 y1lini ciro olarak artigla ka-
pattiklarini anlatan Elbe, “An-
cak bu artig, karhlik anlaminda
bize yansimadi. Kurdaki denge-
sizlik ve yurtdigindan iiriin teda-
rik ettigimiz firmalarin zaman-
s1z yaptig1 zamlar, karhiligimizin
asag1 yonlii olmasinda etkili ol-
du” ifadelerini kaydetti. Bu yila
iyi bir baglangi¢ yaptiklarim di-
le getiren Elbe, y1lin baginda ya-
kaladiklar: ivmeyi devam ettir-
mek istediklerini belirtti. iran
ile hedeflenen 30 milyar dolar-

lik ticaret hacminin kendilerine
de olumlu yansiyacagina igaret
eden Elbe, “IThracat ciromuzu ar-
tirmaya yonelik caligmalarimiz
var. Ancak bizim elimizde olma-
yan nedenlerden dolay: kayiplar
yagayabiliyoruz. Ornegin Suriye
ileiyibirihracathacmimizvardi.
Malum sebeplerden dolay: bura-
daki pazarimizi kaybettik” sek-
linde konustu.

Piyasaya her ay en az

bir iiriin sunuyor

Ar-Ge caligmalar1 neticesin-
de piyasaya her ay en az bir lirtin
sunduklarinin altini ¢izen Elbe,
bazi alanlarda miisterilerinden
gelen talepler cercevesinde 6zel
tasarimli projeler de yaptiklari-
n1 kaydetti. Firma olarak borg-
lanmamaya 6ncelik verdiklerine
dikkat ¢eken Ebe, “Bircok firma
KGF’lerden faydalandi, ayricabu
uygulama piyasay1 da hareket-
lendirdi. Ancak firmalaraldiklar:
borclar1 devlete 6deyebilecekler

mi? Bu alanda yasanan bir sorun,
ekonomiye darbe vurabilir” diye
konugtu. Pnématik sektoriinde,
bilgisi olmayan kisilerin faaliyet-
lerinedeniyle karhligin diigtiigi-
nii ifade eden Elbe, “Ureticilere
yapildig: gibi tedarikcilere yone-
lik de diizenlemeler getirilmeli”
goriigleriniifade etti.
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Aydin Teknik
sube sayisini
artiracak

Hidrolikten pnématige, dogalgazdan 1s1
sistemlerine kadar parca alim satimini
yapan Aydin Teknik, yeni dénemde su-
be agini genisletip, bilinirligini artirmak
istiyor. Bugiin itibariyla yurt geneline,
12 bayi ile hizmet verdiklerini kaydeden
Aydin Teknik Genel Miidiirii Salim Ay-
din, agirlik olarak solenoid valfler, man-
yetik bobinler ve baglanti soketleri ol-
mak lizere bir¢cok alanda alim satim yap-
tiklarini séyledi. Bu yil iirlin gamlarina
ikiyenitirtinii ekleyeceklerini aciklayan
Aydin, sube sayilarini da 20’ye c¢ikara-
caklarini duyurdu.

Mevcut yatirimlara paralel olarak kar
marjlarinin artacagina dikkat ceken Sa-
lim Aydin, “Portféylimiize dahil edece-
gimiz yeni tirtinlerle ilgili pazar aragtir-
malarimiz devam ediyor. Bu kapsamda
Hindistan’da ¢egitli temaslarimiz oldu”
dedi.

Merkez ofislerinin halihazirda 150
metrekarelik bir alanda hizmet verdigi-
ni ileten Salim Aydin, “Firma olarak fa-
aliyetlerimize i¢ pazarda al-sat yaparak
bagladik. Daha sonra artan talepler pa-
ralelinde ithalata karar verdik. Su anda
agirlikl olarak ithal tirtinlerin alim-sa-
tim faaliyetlerini gerceklestiriyoruz”
diye konustu. Ithal ettikleri {iriinlerin
o6nemli kismini Uzakdogu’dan getirdik-
lerini belirten Aydin, yeni iiriin ¢esitleri
ileilgilialternatifpazararayislarininde-
vam ettigini kaydetti.

Salim Aydin, faaliyet alanlarindaki it-
halat1 kismak adina yerli {iretimi tegvik
edecek devlet politikalarina ihtiyac du-
yuldugunukaydetti.

Alfa Pnomatik
201 /de clrosunu
vUuzde 2/ artirdl

ndiistriyel pnématik devre elemanlarinin yani sira akilli
bina ve hastanelere yonelik basing ve 1s1 kontrol cihazlarn
ile yangin otomasyon sistemleri tedariki ve tasarimini
yapan Alfa Pnématik, 2017'de cirosunu yiizde 27 artirdi.

Alfa Pnématik Genel Miidiirii An1 Bilal, s6z konusu biiyiimenin
déviz bazinda yiizde 5'lik biiyiimeye tekabiil ettigini séyledi. Bu

yil ise iiriin gamlarini genisleterek, biiyiime ivmesini korumak
istediklerinin altini cizen Bilal, makine sektoriindeki gelismelerin is
hacimlerini dogrudan etkiledigini vurgulada.

Pnomatik sektoriiniin cagdag iiretim
yontemlerinde vazgegilmez unsurlar
arasinda yer aldigina isaret eden Ar1 Bi-
lal, teknolojik gelismeleri kuramsallik-
tan pratige indirgeyip, bagta ingaat, de-
mir-gelik ve otomotiv gibi ana sektorlere
destek veren yardimeci bir is kolunda yer
aldiklarini dile getirdi. Bilal, 6zellikle Ar-
Ge ¢aligmalarinin sektore ivme kazan-
dirma konusunda 6nemli bir yere sahip
oldugunu belirterek, ihracattaki pozitif
seyrin Ar-Ge caligmalarina ayrilan biit-
ceye dogrudan etki ettigini bildirdi.

“Universite-sanayi is
birligine ihtiyac var”
Ote yandan, son yillarda siir komsgula-
riyla yaganan sorunlarin sektoriin pazar
payni daralttigina deginen Ar1 Bilal, “Bu
sorunlar ¢ézlime kavusmadikea farkl bir
beklentiye girmemek gerekiyor. Alterna-
tif pazarlara yonelmek kisa vadede ¢o-
zliim saglayamaz, zira bu megakkatli bir
ugras ve sonuclarinialmak zamanabagh”
degerlendirmesiniyapti. Sektoriin egitim
konusundaki ihtiyaclar: hakkinda da go-
riig bildiren Bilal, teknolojideki geligme-
lerin hizli ilerlemesine paralel olarak ye-
tismis isgiicline duyulan talebin arttigina
dikkat cekti.

Nitelikli eleman ihtiyacinin karsila-
mak icin uygulamali egitimin 6nemine

vurgu yapan Ari Bilal, s6yle devam etti:
“Sanayide gorev almak lizere uygulamali
bilim dallarinda egitim alan lisans ve 6n
lisans diizeyindeki 6grencilere, sanayi-li-
niversite is birligiyle teorik bilgi ile uygu-
lamali egitim bir arada sunulmali. Bu sa-
yede nitelikli eleman agi81 kapatilabilir”
ifadelerini kullandi.

“Kiireselde rekabetin yolu

birlikte hareket etmekten geciyor”
Pnoématik sektoriine yonelik devre ele-
manlari tiretiminde yliksek nitelikli mal-
zemelerin, ileri liretim teknolojilerinin
ve bilgisayar tabanli denetim sistemle-
rinin giderek artigini kaydeden Ar1 Bilal,
“Dolayisiylatiretici firmalarin Ar-Ge im-
kanminin artirilmasi ve tegvik edilmesikii-
resel rekabet i¢cin elzem olmaya devam
ediyor. Bu alandaki firmalar vergi indi-
rimleriyle desteklenebilir” 6nerisinide
bulundu.

Sektoriin ithal iiriinlere kars: korun-
mas1 gerektigine de isaret eden Ar1 Bilal,
Uzakdogu mallar: ile merdiven alt1 tire-
timlere karg1 yaptirimlarin artirilmasi
ileyerlitiretimin korunabilecegine igaret
etti. Pnomatik sektoriindeki yerli oyun-
cularin ancak gliclii ig birlikleriyle kiire-
sel rekabette 6ne cikabilecegi degerlen-
dirmesini yapan Bilal, g6yle devam etti:
“BukonudaKOSGEB,AKDER ve makine

REFERANSLARIMIZDAN BAZILARI

liretici birlikleri anahtar rol tistleniyor.
Aksi taktirde hidrolik-pnématik sekto-
riinde liretim yapan firmalar yliksek gir-
dilerden dolay1 global pazara yénelemi-
yor. Tiirkiye pazarinin hacmi ve gelisimi
ortada. Dolayisiyla s1g bir pazarda fiyat
kirici rekabetle birbirimize zarar vermek
yerine kaliteyi iyilestirip, global pazara
acilmaliy1z.”

“Yeni pazarlar noktasinda

fuarlar 6nemli rol oynuyor”

Son olarak fuar ve serg hizmetleriyle ye-
ni pazarlara acilma firsati elde ettikle-
rini s6zlerine ekleyen Ari Bilal, sektor-
deki bircok iireticinin global alicilar ile
fuarlarda bulustuguna igaret etti. Firma-
larin pazar payini fuarlarla artiracaklari
degerlendirmesini yapan Bilal, “Ayrica
kongre ve sunumlar ufuk ve bilgi gelistiri-
ciroloynuyor. Ancak gelisen internetkul-
lanimina paralel olarak, bilgiye ulagma
olanag artigindan, fuarlar ge¢mis yillar
kadar bilgi kaynagi olma 6zelligini yitirdi.
Artik fuarlarytizytizeilitisimin adresiol-
du” ifadesini kullandi. Sektorel fuarlarin
her iki yilda bir yapilmasi gerektigine de
vurgu yapan Bilal, “Burada da kisitl ola-
naklara sahip yerli firmalara, global ak-
torler karsisinda varlik gosterebilmeleri
icin belli sitbvansiyonlarin ve tegviklerin
uygulanmasi énemarzediyor” dedi.

“Firma olarak faaliyetlerimize i
pazarda al-sat yaparak basladik.
Dahasonra artan talepler
paralelinde ithalata karar verdik.
Su anda agirhkl olarak ithal
driinlerin ahm-satim faaliyetlerini
gerceklestiriyoruz.”
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